Riisten fiir das Herbstgeschift

Kontraktlogistikmarkt wachst weiter / Ausschreibungen bergen Risiken

Steigende Erwartungen fiir die nichs-
ten Monate treiben im Juni 2007 das
Geschiftsklima in der Transport- und
Logistikbranche nach oben. Die den
normalen Saisonzyklen vorgelagerte
Logistikbranche riistet sich schon fiir
das Herbstgeschift. Auch im lang-
fristigen Vergleich liegt dieser Monat
deutlich iiber den Vorjahren. Das geht
aus dem aktuellen SCI-Logistikbaro-
meter der SCI Verkehr GmbH hervor.

Die Geschiftslage in der Trans-
port- und Logistikbranche bleibt im
Juni 2007 stabil. Die derzeitige Ge-
schiftslage und die des vorherigen
Monats werden leicht schwicher ein-
geschitzt als im Mai. Erstmals seit
Monaten beurteilen vereinzelte Un-
ternehmen die Lage als schlecht oder
verschlechtert. Allerdings haben sich
die Erwartungen fiir die ndchsten Mo-
nate wieder deutlich verbessert und
verbessern damit das Geschiftsklima.
Die Branche antizipiert bereits das
Herbstgeschift. Dieses werde voraus-
sichtlich die vergangenen Jahre tiber-
treffen, lautet die Einschitzung der
SCI-Experten.

Leichte Schwankungen. Die Mehrheit
der Unternehmen der Transport- und
Logistikbranche berichtet weiterhin
von gleich gebliebenen Kosten im ver-
gangenen Monat. Diese Stabilitit be-
steht mit leichten Schwankungen seit
Jahresbeginn. Auch fiir die Zukunft er-
warten zwei Drittel der Unternehmen
unveridndert bleibende Kosten. Nur
ein Drittel geht von steigenden Kosten
aus. Damit hat sich die Kostensteige-
rungserwartung des Vormonats wie-
der abgeschwicht. Wie auch am Ge-
schiftsklima abzulesen ist, blicken die
Unternehmen zuversichtlich in die Zu-
kunft.

Auch bei den Preisen herrscht seit
Jahresbeginn grof3e Stabilitdt in der
Transport- und Logistikbranche. Wie
in den Vormonaten berichten etwa drei
Viertel der Unternehmen der Branche
von gleich gebliebenen Preisen im vo-
rigen Monat. Fiir die Zukunft hat sich
die Erwartung von Preissteigerungen
wieder leicht abgeschwicht. Jedoch
rechnen immer noch 43 Prozent der
Unternehmen mit steigenden Preisen
in den nichsten drei Monaten. Reali-
siert werden konnen signifikante Ver-
dnderungen jedoch wohl frithestens
im Herbst.

Steigende Auslastung. In der Logis-
tikbranche ist die Kapazititsauslas-
tung weiterhin hoch. Die Unterneh-
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men erwarten auch filir die nichsten
sechs Monate einen weiteren Anstieg
ihrer Auslastung. Die Kapazititsre-
serven sind in vielen Bereichen da-
durch fast ausgeschopft. Sie werden in
den meisten Unternehmen ausgebaut,
beispielsweise durch Ausweitung der
Fuhrparks oder den Bau neuer Stand-
orte. Allerdings werden diese Verin-
derungen bedingt durch lange Liefer-
fristen oder Erstellungszeitriume erst
im nichsten Jahr wirksam. Daher ist
in diesem Jahr noch mit einer zuneh-
menden Verknappung der Kapazititen
zu rechnen.

Standortentscheidungen = werden
nicht immer nach harten Standort-
faktoren wie Verkehrsanbindung, Ar-
beitsmarkt oder Immobilienpreise ge-
troffen. Etwa 77 Prozent der befragten
Unternehmen gehen davon aus, dass
die personlichen Priferenzen des Ent-
scheiders fiir einen Standort wichtig
oder sogar sehr wichtig sind. Das zeigt
deutlich, dass es fiir richtungswei-
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Barometer der Branche

Wirtschaftsindikator Im Juni 2007 fei-
erte das SCl-Logistikbarometer vier-
jahriges Bestehen. Seitdem hat sich
das Barometer als wichtigster Indi-
kator der Logistikbranche fest etab-
liert. Der nun mogliche Vergleich mit
den Vorjahren zeigt derzeit eindeu-
tig eine ausgesprochen positive Ent-
wicklung der Branche. Das SCI-Logis-
tikbarometer ist ein regelmaRig
ermittelter Indikator, der die aktuelle
brancheninterne  Wirtschaftslage
und kiinftige Entwicklung zeigt. Ini-
tiator ist die SCI Unternehmensbera-
tung in Hamburg. Im Juni 2003 star-
tete das Barometer mit der Befra-
gung von 200 Logistikunternehmen,
die in Bezug auf Grof3e und Produkte
reprasentativ sind. DVZ 26.7.2007 (rok)
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sende Entscheidungen nur unzurei-
chend standardisierte Prozesse gibt.
Die Analysten der SCI betonen hin-
gegen, Standortentscheidungen soll-
ten auf Standortstudien mit nachvoll-
ziehbaren Kriterien beruhen, damit sie
auch langfristig Bestand haben kon-
nen.

Weiteres Wachstum. Die Kontrakt-
logistik ist flir die Logistikbranche
das wichtigste Entwicklungsfeld und
ein bedeutender, im Gegensatz zum
Transport margenstarker Markt. Nach
der Einschitzung der Unternehmen
im Rahmen des SCI-Logistikbarome-
ters ist ein Ende der Entwicklung in
diesem Bereich nicht abzusehen.

Immer noch bewerten 76 Prozent
der Unternehmen die Kontraktlogis-
tik als wachsenden Markt. Nur 13 Pro-
zent denken, dass der Boom in diesem
Segment vorbei ist. Fiir die Unterneh-
men der Branche ist es daher weiterhin
wichtig, diesen Markt zu erschlie(3en.
Prozesse, Geschiftsentwicklung und
auch Assets wie die eigenen Logistik-
immobilien sind in diesem Zusam-
menhang zu professionaliseren, lautet
die SCI-Einschitzung.

Gefahr bei Ausschreibung. Grol3e
wie Kkleine Kontraktlogistikprojekte
werden durch die Verlader in der Re-
gel nur noch im Rahmen von Aus-
schreibungen vergeben. Dadurch ist
der Aufwand in der Akquisition von
neuen Geschiften in der Logistikbran-
che enorm gestiegen. Doch nicht nur
der reine Aufwand belastet die Unter-
nehmen. Die Auftragsvergabe per Aus-
schreibung birgt weitere Gefahren fiir
die Dienstleister.

Wichtigster Punkt fiir die Befragten
ist fehlerhaftes Zahlen- und Datenma-
terial beim Kunden. Immerhin 83 Pro-
zent der befragten Unternehmen se-
hen diesen Bereich als Problemfeld an.
Gleichzeitig werden aber auch eigene
Probleme wie fehlerhafte Kalkulatio-
nen (31 Prozent) und zu hoher Akqui-
sitionsaufwand (37 Prozent) sowie un-
vorhergesehene Kostensteigerungen
(34 Prozent) als Problemfelder identi-
fiziert.

Uber die Hilfte der Unternehmen
weist gleichzeitig auf unvorhergese-
hene Leistungserweiterungen im wei-
teren Verlauf hin. Scheinbar sind die
Prozesse fiir eine effiziente Herange-
hensweise an eine Ausschreibung auf
beiden Seiten noch nicht gut genug
strukturiert und standardisiert. Hier
hat die Branche einen ganz klaren
Autholbedarf. DVZ 26.7.2007 (rok)




